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Tradition triftt auf frischen Wind

Schuhe Blaettler bleibt in Familienhand. Seit Anfang Jahr fithrt Jonas Blaettler das Geschaft in funfter Generation.

Céline Hophan

Seit117 Jahren gehenim Schuhge-
schift Blaettler Schuhe, Taschen,
Rucksicke und Accessoires tiber
den Tresen. Fiir den traditionsrei-
chen Familienbetrieb aus Stans
hat dieses Jahr ein neues Kapitel
begonnen. Christoph Blaettler,
der das Geschéftvor 28 Jahren von
seinem Vater Otto tibernahm, hat
per 1. Januar 2026 an Sohn Jonas
iibergeben.

Jonas Blaettler, der urspriing-
lich Heizungsplaner gelernt hatte
und nicht viel vom Schuhwerk
wissen wollte, ist wiahrend der
Corona-Zeit in das Familien-
unternehmen eingestiegen. Wih-
rend das Geschift wochenlang
geschlossen blieb, konnte er sich
in Ruhe in den Betrieb einarbei-
ten. «Dabei habe ich gemerkt,
dass mir das Unternehmertum
gefillt», sagt Jonas Blaettler.
Auch seine Eltern waren froh
um die Unterstiitzung, da die zu-
vor getitigten Schuhbestellun-
gen weiterhin eintrafen, die Mit-
arbeitenden aber zu Hause blei-
ben mussten.

Neue Generation
bringt Verinderung

Die Pandemie brachte nicht nur
in personeller Hinsicht frischen
Wind ins Geschaft. Nur 14 Tage
nach Beginn des ersten Lock-
downs ging die Website von
Schuhe Blaettler online. «Es war
schon vorher ein Thema, aber
die Zeit fehlte. Mit der Schlies-
sung hatten meine Frau Sabine
und ich dann plotzlich viel Zeit»,
erzihlt Christoph Blaettler.
Unter anderem durch den On-
line-Shop schaffte es das Ge-
schift durch die Corona-Zeit.
Auch heute kann fast das ganze
Sortiment online abgerufen und
nach Hause bestellt werden.
«Die meisten kommen aber im-
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Alle drei Generationen vereint (von links): Otto Blaettler mit Enkel Jonas Blaettler und Sohn Christoph Blaettler.

mernochinden Laden. Zum Teil
haben sie sich online schon in-
formiert und kommen mit einer
klaren Idee, was sie wollen. Aber
den Schuh vor Ort zu probieren
und zu schauen, ob er wirklich
sitzt, ist genauso wichtig.»

Dass das Schuhgeschift in
der Familie bleibt, sei ein gros-
ses Gliick. «Ansonsten hitten
wir fir immer schliessen miis-

sen», sagt Christoph Blaettler.
«Und so kann ich weiterhin
arbeiten und langsam reduzie-
ren.» Sein Pensum habe er mitt-
lerweile auf etwa 100 Prozent
gesenkt, sagt er schmunzelnd.
Mit seiner Expertise unterstiitzt
er Sohn Jonas etwa beim Ein-
kauf - bei dem die Erfahrung
viel wert ist - und Gibernimmt
weitere Aufgaben, wie die Fi-

nanzen. Gleichzeitig miisse er
aber auch iben, «mal aufs Maul
zu hocken» und seinem Sohn
Raum fiir die Umsetzung neuer
Ideen zu geben.

Denn mit einer neuen Ge-
neration kommen bekanntlich
auch Verdnderungen. Im Mar-
keting etwa will das Traditions-
geschift mit der Zeit gehen
und setzt daher zunehmend
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auf die sozialen Medien. «Was
vorher eher sporadisch ge-
schah, ist jetzt viel mehr struk-
turiert. Wir schauen darauf]
dass mindestens zweimal wo-
chentlich etwas auf den sozia-
len Medien ver6ffentlicht wird.
Weil das hauptsichlich das
Amtli von den Lernenden ist,
gibt es da auch immer neue und
unterschiedliche Ideen», er-

zahlt Jonas Blaettler. Zu den
Veranderungen gehort auch das
vierte Schuhgeschift, das Bla-
ettler vorletztes Jahr in Wol-
husen eroffnete. «Wire die
Nachfolge nicht gesichert gewe-
sen, hitten wir diesen Schritt
nicht gewagt», sagt Christoph
Blaettler, «es wire fiir uns zu
viel geworden». Ein motivierter
Jonas konnte sie jedoch tiber-
zeugen. Neben Stans und den
beiden Liden in Sarnen sind sie
seit 2024 also auch im Kanton
Luzern vertreten.

Warenverschiebung
als Starke

Ein grosser Vorteil bieten die
verschiedenen Standorte durch
die mogliche Warenverschie-
bung. So wird zwischen den L-
den tiglich Ware hin-und herge-
schickt. Ist etwas in Stans gerade
nicht erhiltlich, in Sarnen aber
schon, kann es bereits auf den
néchsten Tag bestellt werden. So
konnen die Ladenbetreiber auch
flexibel Waren verschieben, die
an einem Standort beliebter sind
als am anderen. «Man merkt
schon einen Unterschied in der
Kundschaft an den verschiede-
nen Standorten. Es gibt be-
stimmte Stile oder Farben, die
gehen an einem Ort nicht gut
weg - am anderen umso mehr»,
sagt Jonas Blaettler, der téglich
Schuhe zwischen Stans und Sar-
nen und zweimal wochentlich
nach Wolhusen transportiert.

Bei der ganzen Verdnde-
rung will Jonas Blaettler aber
auch an Bewihrtem festhalten.
Dazu gehoren laut Blaettler die
personliche und ehrliche Bera-
tung sowie der direkte Kontakt
und das Vertrauen der Kund-
schaft. So soll das Familien-
unternehmen auch in Zukunft
das bleiben, wofiir es seit Jahr-
zehnten bekannt ist.



